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POLSKI DEWELOPER LICZY NA MILIONOWE ZYSKI

J.W. Construction buduje Rosje

Mieszkania w pierwszym
polskim bloku zostaly
sprzedane na pniu po
2,3 tys. dol. za metr kwa-
dratowy.

Najwiekszy polski dewe-
loper JW. Construction ru-
szyl na podbdj rosyjskiego
rynku budowlanego. W cia-
gu pigciu lat wybuduje w
podmoskiewskim Kolomnie
osiedle skladajace si¢ z
oémiu budynkéw na tysiac
mieszkan. Dwa z nich juz
stoja, budowa trzeciego ru-
szy we wrzesniu. Wartosé
inwestycji to 100 min zl.

- Rosja to najbardziej
obtecujacy rynek w tej czesc
Europy - méwi ,,Dzienniko-
wi" Malgorzata Pawlak, dy-
rektor lokalnej spotki JW.
Construction International.

- W najwiekszych miastach,

pomimo milionéw mieszkan
oddawanych corocznie, po-
pyt na nie wielokrotnie
przekracza podaz, windu-
jac ceny w centrum stolicy
do kilkunastu tysigcy dola-
réw za metr kwadratowy -
mowi Pawlak. Jak dodaje,
mieszkania w pierwszym z
domoéw, ktory zostal juz od-
dany douzytku, rozeszly sie
praktycznie na pniu. Ich ce-
na siegajaca 2,3 tys. dol. za
metr nie odstraszyla na-
bywcow, choé byla o ponad
25 proc. wyzsza niz u konku-
rencji.

Powodem zainteresowa-
nia polskimi lokalami jest
standard  oddawanych
obiektow. O ile w Polsce pod-
ziemny parking, otynkowa-
ne sciany czy parapety przy
oknach sg wreez niezbed-

nym minimum, o tyle dla ro-
syjskich klientéw oferta pol-
skiego dewelopera ociera sig
0 luksus. - Rosyjska norma
to mieszkanie w bloku z wiel-
kiej plyty, oddane w stanie
surowym - wyjasnia Tatia-
na Maksimowa z agencji nie-
ruchomoéei Inkom.

- Pracujemy nad kolej-
nymi inwestycjami miesz-
kaniowymi w Rosji - mowi
Malgorzata Pawlak. Zda-
niem ekspertéw JW. Con-
struction ma szanse na za-
goszezenie na stale w Ro-
gji. - Choé dominujgeg role
grajg tu rosyjscy dewelope-
rzy i rynek staje sie coraz
bardziej zamkniety, polska
spotka uczynila pierwszy
krok we wlasciwym kierun-
ku - uwaza Aleksander
Krutow z agencji doradz-

twa inwestycyjnego Colliers
International.

- Najtrudniejezy jest
start. A ten udal sie polskiej
firmie doskonale - méwi
Aleksiej Jazykow z biura do-
radztwa Aton. Przelamanie
oporu lokalnych wiladz, zdo-
byeie gruntu pod budowe,
zaskarbienie sobie sympatii
szefow spolek elektroener-
getycznych, w obliczu ol-
brzymiego deficytu pradu
podlgczenie do sieci elek-
trycznej, znalezienie odpo-
wiednich podwykonawcéw,
budowa sieci kontaktow z
agencjami nieruchomosei
- to miara rzeczywistego
sukcesu w Rosji. Gdy dewe-
loper ma to juz za soba, ry-
nek stoi przed nim otworem
- stwierdza Jazykow.
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